10 gode rad nar du starter et projekt

Brug pengene fornuftigt og opbyg en god relation
Undersgg om andre har samme behoy, f.eks. via OS2 eller dit netvaerk.
Hold fokus p3, 'hvad er behovet som skal Igses'.

Tegn mockups pa papir, hvad taenker du, hvordan skal det haenge sammen. Det ggr det
nemmere at stille krav efterfglgende. Hvordan taenker du flowet for lgsningen.

Tag kontakt til leverandgr, ggr det klart fra start, at resultatet skal kunne deles (Open
Source). Brug gerne OS2 netvaerket af leverandgrer. Sa har de allerede underskrevet et code
of conduct, og de har de rette forudsaetninger for at lave en Igsning, som kan deles.

Afklaringsworkshops med leverandgr. Udgangspunkt er mockups.
Nedbrydning af opgaven i delementer som kan prioriteres og ggres handterbare. Teenk
MVP (Minimum viable product), lav noget som fungerer for at afklare processen og Igbende
blive mere skarp pa krav, flow og endelig lgsning.

Omskriv afklaringen til testbare checklister. Beskriv hvert enkelt element som et punkt pa
en liste som muligggr at verificere, hvad man gnsker, og hvad der er aftalt. Gar det sa
konkret som muligt, gerne med henvisning til mockups. Det er ogsa i orden at vide, at

elementer afventer at blive aftalt.
Opgaven er nu omsat til noget som er nemmere at estimere for leverandgren.

Fa estimater og priser pa opgaven, og aftal prioriteringen af opgaverne.
Veaer klar over, at noget kan vaere mere komplekst end fgrst antaget. Vaer derfor parat til at
afsaette tid til afklaring f@gr endelig beslutninger trasffes. Vaer klar til Isbende at kunne lave
aendringer i prioriteringen.

Du som kunde skal veere til radighed hele tiden i hele projektforlgbet. Du skal veere i stand
til at treeffe beslutninger og prioriteringer. Ggr det klart.

Ggr det klar for leverandgren, at du hellere vil spgrges et par gange for meget end for lidt.
Hellere vaere sikker frem for at antage. Dette ggr at for mange tilbelgb undgas.

Aben og eerlig er en forudsasetning. Der skal vaere en fzelles forstaelsesramme i
kommunikationen. alle parter skal kunne forstd hinanden. Ggr det klart for leverandgren,
hvilket sprog du taler {teknisk, forretning, andet).




